
新規事業別 ワンポイントセミナー

多角化経営に乗り出したいものの「どんな事業を

始めたら良いだろう」と迷っていませんか。

ホール事業で培った経験やノウハウを活かせる事

業、福利厚生としても役立つ事業、社会から求められ

ている事業など、その選択肢は様々です。

本セミナーではパチンコ店経営企業の強みを活か

せる６つの事業を取り上げ、ご紹介いたします。

それぞれ異なる参入時のポイントを学び、貴社に

最も合う事業を見つけてください。

①「シェアリングビジネス」
近年注目されているビジネスモデルの紹介です。自社が所有する物を個人や企業間で貸し借りし、
その際に発生する料金で収益をあげる事業です。対象となるのは、場所（部屋や駐車場）、乗り物（車
やバイク、自転車）、物品（家具や服）、人材（知識・技術）など、多岐に渡ります。取引に専用のアプ
リを使うためアプリ開発は必須条件ですが、 労働にかかる時間の少なさが特徴のため、 今いるス
タッフで対応が可能です。求められる物やスキルといった資産を調達し、自店商圏で手軽に事業化
できるメリットを活かした事業のすすめ方や仕組みをご紹介します。

②「サブスクビジネス」
「サブスク」とはサブスクリプションの略です。製品やサービスなどの一定期間の利用に対して、 代
金を支払う方式を採用したビジネスで月額課金や定額制という言葉の方がなじみ深いかもしれませ
ん。身近なところで例を挙げると、Netflix などの動画配信サービス、Apple Music などの音楽
配信サービスなどが該当します。他にも定額制の読み放題サービスや、月額課金で遊び放題になる
サービス、食品の宅配サービスも登場しています。自店商圏の客層に絞った展開やすすめ方をご紹
介します。

③「中古アパートビジネス」
中古のアパートを購入し、入居者を募り、家賃収入を得るビジネスモデルについて解説します。個の
時代と言われる昨今、ユニークな間取りや最新の設備を持たせたリノベーションアパートが増えて
います。税金対策や資金調達、インフレ対策などさまざまなメリットがあり、特に不動産会社を選定
し、賃貸管理を行うなど、自身で事業をコントロールできる点は大きなメリットです。最終的に売却
する際はキャピタルゲインによる利益も考えられる不動産ビジネスの紹介です。

④「セルフ式エステ事業」
最先端のエステマシンが使い放題になる定額制セルフ式エステ事業です。最先端のエステマシンを
自分で使う仕組みです。女性の美に対する投資金額は計り知れないものがあります。特に美容系の
サービスは高額な設定が多く、強引にローンを組ませるなど問題も多い業界です。そこに風穴を開
けたのがこの事業モデルです。高額で行けなかった方、空いた時間を使って気軽に通いたい方を中
心に支持されており、中高生から高齢者までと幅広い層を対象に集客できます。集客の工夫や先行
企業の事例などを紹介し、事業化のヒントをご紹介します。

⑤「介護ビジネス」
介護ビジネスは、これからも需要の伸びが見込まれ、ホール事業で培った感情労働の強みが活かせ
る業界です。人不足が業界の課題となっていますが、 労働力を海外に向けることで解決する方法を
ご紹介します。すでに成功事例が出始めている経営手法で、介護業界の人材派遣的な事業として大
注目の事業モデルです。この新しい介護事業のすすめ方とこれからの課題をご紹介します。

⑥「高速道路 SAPA ビジネス」
応募資格要件さえ満たせば参入できる業界です。東日本、中日本、西日本の３つのエリアで専門の会
社が窓口となり運営委託先を選別し委任するのが仕組みです。エリア毎の参入方法や、ホール事業
の成功事例をご紹介しながら、どのような手順で進めるのか、ホール事業の強みである「賑やかし
感」を戦略に落とす手法などを学んでいただきます。

【講師プロフィール】

エンビズ総研　経営コンサルタント　中辻　寿夫
大手派遣会社にて研究開発部門向け人事コンサルティングに従事。退社後、
新しい市場開拓手法を開発。エンビズ総研入社後のテーマは、 パチンコ店の
進化とリソース活用型多角化経営の実現。すぐに使えるアイデアを提供し、最
後まで逃げないコンサルタントとして経営者の信頼は厚い。
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太枠内の項目をもれなく記入いただきFAXにてお送りください

○ご提供いただいた個人情報は弊社ホームページに掲載された利用規約の第2章プライバシーポリシーにある利用目的の範囲内で取り扱います。
○今後このようなFAX情報の停止をご希望の方は、恐れ入りますが右記にチェックの上ご返信ください。
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新規事業別 ワンポイントセミナー

振込名義人 振込予定日 年　　　　　　月　　　　　　日

現在非会員で詳細を知りたい方は「問合せ」に○をしてください

申込担当者 ※請求書・受講票送付先

参加者 ※参加者が 3 名を超える場合は、この用紙をコピーしてご使用ください。

受講費は、事前にお振り込みいただきます。会社名と振込名義が違う場合は必ずご記入ください。

会員No. or 問合せ

部署／役職

フリガナ

氏名

部署／役職

フリガナ

氏名

部署／役職

入金が確認できましたら、会場地図の載った
受講票をFAXいたします。

請求書をFAXいたします。
受講料を指定口座へお振込ください。

申込書に必要事項を記入のうえ、FAX
でご返送ください。お申込の流れ

時間 14:00 ～ 17:00（受付 13:45）

受講料

会場 大阪 天満橋（ドーンセンター 中会議室）

定員 30 名 （定員に達し次第締切）

　　　  会員  5,000 円 + 税 /１セミナー
一般 10,000 円 + 税 /１セミナー

【注意事項】 ■申込の締切は、開催日の 10 日前となります（入金は実施日１週間前まで）。　■お申込み後、受講ができなくなった場合は実施日 1 週間前までにご連絡ください。受講料を払い戻
しいたします。1 週間前以降のキャンセルにつきましては、払い戻しはいたしかねます。予めご了承ください。　■申込後、3 営業日以内に請求書が届かない場合、お手数ですがご連絡ください。
■入金後、5 営業日以内に受講票が届かない場合、お手数ですがご連絡ください。　■振込手数料は貴社にてご負担願います。

ご希望のセミナー番号に
○をつけてください

新規事業別 ワンポイントセミナー 申込書 03(5289)4752
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